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0 CONSUMIDOR
EM PRIMEIRO LUGAR

Caro leitor(a):
E com muita satisfacdo que entregamos em suas m&os o primeiro Guia Brasileiro de
Fintechs. Iniciativa inédita no pais, este guia cumpre a missdo de levar a populacdo
o retrato de um segmento que esta transformando a economia para muito melhor.

As fintechs estdo mostrando a que vieram e que vieram para ficar. Como vocé
poderd ler na matéria de abertura, a partir de agora nada serd como antes. Vocé
terd cada vez mais acesso a produtos e servicos financeiros oferecidos com juros
mais baixos, agilidade e menos burocracia, muitas vezes literalmente na palma da
mdo, em seu smartphone.

Neste guia, vocé tera facilidade para identificar quais produtos e servicos fi-
nanceiros pode contratar, como conta corrente, investimentos e empréstimos,
sem precisar de uma instituicdo financeira tradicional. E os investidores terdo a
visdo unificada de um segmento com desempenho altamente promissor.

Importante dizer, entretanto, que os bancos tradicionais continuam com rele-
vancia incontestdvel na economia, inclusive como impulsionadores das proprias
fintechs. Eles estdo levando ao setor investimentos estratégicos para seu
avanco e promovendo a troca de conhecimento e experiéncia que
promete resultados muito positivos. Sorte do consumi-
dor!

Boa leitura.
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AS FINTECHS
TRANSFORMARAM O
MERCADO FINANCEIRO.

E NOS OFERECEMOS AS
FERRAMENTAS PARA ISSO.

BePay, Creditas, Digio, GuiaBolso, Mercado Pago, Moip, Move Mais,
Nubank, PagSeguro, Stone e SumUp: as maiores fintechs do pais
escolheram a plataforma Matera Fintech. Conheca as solugdes e
prepare-se para revolucionar o mercado financeiro vocé também.

Seu aplicativo

Camada Open
Banking

Regulatérios do
Banco Central

PLATAFORMA
MATERA
FINTECH

 Conta digital
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& Boletos




mercado /

NADA SERA COMO ANTES

Criadas como alternativa aos desbancarizados, as fintechs
estdo transformando o cendrio econdémico e levando
bancos e consumidores a repensar seu lugar no mundo

Por Carmen Nery e Maria Emilia Farto

= |as surgiram como startups, sem se
== caber ao certo qual poderia ser o
futuro, e aos poucos foram ocupan-
do o vacuo deixado pelos bancos, com o
atendimento dos clientes que estavam a
margem da economia, porque ndo tinham
condicBes de atender a burocracia ou de
pagar juros e tarifas bancdrias que figu-
ram entre os mais altos do mundo.

Hoje, as fintechs, basicamente em-
presas de tecnologia que oferecem servi-
cos financeiros, se tornaram uma grande
ferramenta de inclusdo social. Seu im-
pacto na economia é nitidamente reco-
nhecido pelo Banco Central, que enxerga
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no segmento a real possibilidade de im-
pulsionar a tdo almejada queda dos juros
bancdrios. Objetivo que, se alcancado, vai
beneficiar um pais inteiro.

No que diz respeito a evolucdo dos
servicos oferecidos, o levantamento fei-
to pelo Guia Brasileiro de Fintechs mos-
tra que agora o nome do jogo é diversi-
ficacdo. Muitas dessas empresas ja se
encontram em momento de expansdo e
passaram a atuar em novos segmentos,
com produtos que facilitam o acesso a
salde e até previdéncia, ambos, ndo por
acaso, calcanhares de aquiles da maioria
dos brasileiros.



B NUMEROS DIFERENTES
E CRESCIMENTO CERTO

Os ndmeros sobre o tamanho do mer-
cado divergem dependendo da fonte de in-
formacdo, mas estima-se que ja existam no
Brasil entre 350 e 450 fintechs.

Amure Pinho, presidente da Associacdo
Brasileira de Startups (ABStartups), observa
que o Brasil sempre teve tradicdo no desen-
volvimento de inovacdes no sistema finan-
ceiro. No entanto, a partir de 2014, depois
do primeiro grande boom de startups que
ocorreu no pafs, se intensificou 0 movimen-
to de fintechs, que colocou o Brasil no rol de
pafses com grande inovacdo em tecnologia
financeira de ponta.

"Esse movimento transformou com-
pletamente os servicos com a remocdo dos
intermediadores, permitindo ao usudrio
solicitar um cartdo de crédito ou uma conta
digital, sem a necessidade de um banco. O
Brasil foi um dos mercados onde mais flo-
resceram fintechs. Hoje, devemos ter entre
350 e 450 startups financeiras”, diz Pinho.

Ele destaca que 2017 foi um ano mar-
cado por fusGes e aquisicGes e pela maior
investida de grandes empresas e bancos no
segmento. Bancos como Itad, com o Cubo,
0 Bradesco, com o InovaBra, e o Santander,
com seu programa de aceleracdo, amplia-
ram suas iniciativas de apoio as fintechs.

Il MOMENTO DE CONSOLIDAR

"Em 2018, a perspectiva é de consoli-
dacdo. Ha muitas startups com soluces pa-
recidas para 0 mesmo problema e isso pode
propiciar um movimento de consolidacdo
dessas solucdes e o surgimento dos primei-
ros unicérnios”, analisa Pinho.

A Ultima edicdo do Radar FintechLab, em
novembro de 2017, apontou crescimento de
36% do numero de fintechs no Brasil em re-
lacdo ao levantamento realizado em feverei-
ro do mesmo ano. No periodo, os segmentos
que mais cresceram em percentual foram
0 de seguros, com aumento de 2%, e o de
empréstimos, com 75% em relacdo a 2016.

De acordo com estimativas de mercado, o
setor de fintechs ainda estd longe de atingir
seu ponto alto. Isso serve especialmente para
0 segmento de empréstimos, com a regula-
cdo do Banco Central, que trouxe mais segu-
ranca juridica para investidores e clientes. “O
objetivo da regulamentacdo dessas fintechs
¢ fomentar a inovacdo no sistema financei-
ro, aumentar a concorréncia e o ingresso de
novas instituicdes financeiras de forma a pre-
encher gaps e reduzir o custo do crédito e dos
spreads bancarios”, afirmou Otavio Damaso,
diretor de requlacdo do Banco Central.

Uma coisa é certa. Pelo andar da carru-
agem, ao que tudo indica, quem vai sair ga-
nhando é consumidor. B
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DESAFOS E BOAS
EXPECTATIVAS

Empresas apostam em diferenciais para crescer
ainda mais em 2018

por Carmen Nery

segmento de cambio foi afetado
O por diversos fatores em 2017,

entretanto conseguiu crescer e
aposta em crescimento ainda maior em
2018. Para isso, a ideia é conquistar o
consumidor com diferenciais. "Em 2017,
crescemos 257% com relacdo a 2016.
Esperamos crescer pelo menos 280%
em 2018. 0 principal desafio vem sendo
tornar cada vez mais pratica a compra
de moedas. Uma das nossas solucdes
vai ser a utilizacdo da assinatura digi-
tal", diz José Marques da Costa, COO da
Cambio Store.

8 guia brasileiro de fintechs

A empresa opera desde meados de
2015 no modelo de marketplace como
intermediaria entre os usudrios que
querem comprar moedas e parceiros
como casas de cambio, corretoras e
bancos. Para 2018, as perspectivas sdo
animadoras, pois a Cambio Store estd
lancando um seguro viagem em parce-
ria com a Zurich e em breve com outras
seguradoras.

Costa destaca que o segmento de car-
tdo pré-pago esta crescendo mais do que
o0 de cambio. O IOF de papel-moeda subiu
de 0,38% para 1,1%, reduzindo a diferen-
ca para o imposto do cartdo pré-pago.
Mathias Fischer, CEO da MeuCambio,
diz que diferentemente de seus concor-
rentes, em que a meta é ter o melhor
preco, no caso da empresa a meta é tero
melhor negdcio. Para isso a empresa

faz diligéncias e lida com pouco mais
de dez bancos e corretoras.

“Nosso objetivo é ter seguranca
e preco. Crescemos 70% em turis-
mo, em que trabalhamos com moe-
das e cartdes pré-pagos para pes-
soas fisicas; e 234% no segmento
de remessas, em que 65% sdo



pessoas

juridi-
cas. Em 2018, ja

O PRINCIPAL DESAFIO

relacdo ao mesmo
periodo do ano an-

crescemos 25% VEM SENDO TORNAR terior. Como qual-
no primeiro quar- CADA VEZ MAIS PRATICA quer marketplace,
ter em turismo e A COMPRA DE MOEDAS nosso  principal

16 em remessas.

desafio tem sido

A meta é crescer
400% em relacdo a
2017", projeta Fischer.

Alexandre Monteiro, CEO da Melhor
Cambio, diz que os seus usuarios tém
acesso as cotacdes de mais de 750 ca-
sas de cambio e podem negociar o quan-
to estdo dispostos a pagar por meio de
um sistema de lances online.

"Em 2017, crescemos 300% e, em
2018, ja& crescemos mais de 100% em

” o de enfrentar

a desintermedia-
cdo. Os usudrios e motoristas do Uber
entram em contato diretamente; no Air-
bnb os fornecedores sdo contatados por
fora da plataforma; e no Melhor Cambio
0 usudrio fecha o negécio com a casa de
cambio que esta com o melhor preco sem
passar pelo sistema de ofertas, onde cer-
tamente consequiria um preco melhor”,
diz Monteiro. |
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FOCO NA EXPERIENCIA
DO CLIENTE

As fintechs estdo formando produtos e servicos a partir das
necessidades do publico que pretendem atingir

por Inaldo Cristoni

ma experiéncia financeira diferente,

U que se caracteriza pela agilidade e

facilidade de contratacdo de diver-

sos produtos e servicos bancdrios e pela

interacdo totalmente online, sem contato

com a agéncia bancaria fisica. Esse é o mo-

delo de negdcio que vem ganhando forca

no mercado financeiro com a proliferacdo
dos bancos virtuais.

Os players que atuam nessa drea uti-
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lizam a plataforma mabile para difusdo de
suas ofertas e, diferentemente de muitos
bancos convencionais, adotam como es-
tratégia a formatacdo dos seus produtos
e servicos a partir das necessidades dos
clientes que pretendem atingir.

"0 nosso foco sempre foi a experiéncia
do cliente”, ressalta Marcela Miranda, pre-
sidente da Trigg, ao fazer referéncia as di-
versas funcionalidades que implementou



no ano passado no cartdo
de crédito internacional
que emite. Uma delas é
0 Mais Grana, um crédito
pessoal que o usudrio pode
contratar pelo aplicativo e
pagar parceladamente na
fatura do cartdo. Outra é o
Saque Planejado, feito di-
retamente no caixa eletro-
nico. Para valores acima de
RS 100,00, o cliente pode
simular a operacdo no apli-
cativo e parcelar em até cinco vezes.

De olho nos usuarios que tém compor-
tamento Millenium, independentemente
da faixa etaria, Marcela revela que o pro-
cesso gque envolve a emissdo do cartdo -
desde o pedido até a andlise de crédito - é
feito digitalmente. Enguanto o pldstico ndo
chega, a Trigg fornece um cartdo virtual,
para o usuario fazer compras nainternet.

0 Pag!, do grupo Avista, configurou
uma plataforma mobile que permite ao
usudrio fazer todas as operacdes finan-

66
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0S PLAYERS QUE
ATUAM NESSA

AREA UTILIZAMA
PLATAFORMA MOBILE
PARA DIFUSAO DE
SUAS OFERTAS E
SERVICOS A PARTIR
DAS NECESSIDADES
DOS CLIENTES QUE
PRETENDEM ATINGIR

.
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ceiras através do aplicati-
vo de celular, desde paga-
mento de contas, saques
e depdsitos até transfe-
réncias de recursos e con-
tratacdo de empréstimos.

Em 11 meses de opera-
cdo, aempresa recebeul,7
milhdo de pedidos de car-
tdo e ativou 300 mil contas
digitais. O nimero superou
a expectativa inicial, diz
Victor Farias, CEO do Pag|,
que atribuiuagrande demanda ao fatodea
empresa dispor de uma plataforma mobile
mais completa que a de outros players do
mercado. “Conseguimos atingir pessoas de
20 e de 50 anos”, afirma.

A expectativa é chegar a 5 milhGes de
contas digitais aprovadas e 1 milhdo de
cartBes até o final do ano. O faturamento,
que no exercicio passado foi de RS 350
milhes, deve saltar para RS 2,5 bilhSes. A
empresa planeja investir RS 130 milhSes
em campanhas de marketing para expandir
a sua operacdo, gue esta focada principal-
mente no publico de alta renda.

A estratégia da Crebit mira diferentes
nichos de mercado. Um deles é a emissdo
de cartdo para universitarios que traba-
Iham, mas que sdo negativados na andlise
de crédito por falta de histérico. Entretan-
to, 0 avanco desse tipo de oferta depende
de parceria com um banco que faca open
banking. “Também estamos mirando o pu-
blico que jd tem conta bancdria e quer ape-
nas o cartdo”, acrescenta Alline Oliveira,

(TO da empresa, que ainda esta estrutu-
rando a sua operacdo no mercado. ™
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PLATAFORMAS
PDIGITAIS A
DO QUE

COBRANGA |

0 mercado, surgem em profusdo pla-
taformas digitais que apostam em

uma abordagem dife-
rente de cobranca de dividas.
Mais do que apenas saldar o
débito, a proposta consiste em
ajudar o usudrio a reorganizar
a sua vida financeira e voltar
ao mercado de consumo.

A tecnologia é um aliado
importante nessa estratégia
porque permite implementar
novas funcionalidades que
automatizam e tornam mais
agil o processo de cobranca.

2 guia brasileiro de fintechs
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DilsonMourade S3,
presidente da Acerto Certo

"Aideia é criar uma disrupcdo nesse merca-
do. No modelo atual, as empresas mantém

operacBes gigantescas, com
milhares de pessoas ligando
para os devedores’, afirma
Dilson Moura de Sa, presiden-
te da Acerto Certo.

A startup, ao contrario,
aposta em uma operacdo
enxuta, escaldvel e baseada
em automacdo, que permite
ao devedor uma boa expe-
riéncia digital: ele acessa na
plataforma e pode negociar a
sua divida da melhor maneira
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possivel e através do ca-
nal que desejar. Com essa
abordagem, S& espera
ampliar em dez vezes o
faturamento deste ano.
A plataforma Que-
roQuitar foi configurada
no formato de market-
place para permitir que
0 Usuario seja o agente
da solucdo. “Ele é estimulado a tomar a
iniciativa de localizar o débito, fazer a ne-
gociacdo e fechar o acordo sozinho", ex-
plica Marc Antonio Lahoud, presidente da
empresa, que atende dez clientes e tem

Marc Lahoud, presidente da
QueroQuitar

OOBJETIVOE

AJUDAR O USUARIO
AREORGANIZAR

ASUA VIDA FINANCEIRA
EVOLTARAO

MERCADO DE CONSUMO
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outra dezena com contratos assinados
para ativacdo.

A Blu365 mantém o relacionamento
COm 0S usudrios mesmo apds a quitacdo da
divida. Alexandre Lara, CEQ da startup, con-
ta que muitos deles “nos procuram para re-
ativar um servico de assinatura que foi cor-
tado ou para nos pedir ajuda na reativacdo
de crédito junto a instituicdo financeira”.

A empresa lancou novos servicos na
sua plataforma, como o Renda Mais, que in-
dica atividades que garantam renda adicio-
nal aos usuarios com dificuldade financei-
ra. A operacdo cresceu 40% no exercicio
passado e a expectativa
de Lara é fechar o ano com
um incremento de 20%
nos negacios.

A CobranSaas, da gau-
cha Tivea, vai passar a uti-
lizar recursos de machine
learning, para, com base no
histérico do comportamen-
to dos devedores, indicar
quais deles tém condicGes
de realmente cumprir o acordo. Essa funcio-
nalidade, que deve estar disponivel no se-
gundo semestre, vai contribuir para elevar a
taxa de recuperacdo de crédito na platafor-
ma, que hoje giraem torno de 30%. W
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0 DESAFIO DA
CONSOLIDACAQ

Depois da ascensdo exponencial, o mercado de criptomoedas deve
continuar crescendo, mas o amadurecimento ainda vai demorar

Por Carmen Nery

a contramdo das recomendacBes
N de analistas econdmicos respei-

tados, as criptomoedas cairam no
gosto do mercado e seguem movimen-
tando bilhBes de reais, mesmo sendo um
investimento de risco e ainda sem regu-
lamentacdo definida. O ano de 2017 pode
ser considerado o ano de ouro das empre-
sas que operam com criptomoedas.

A Foxbit, por exemplo, s6 em novembro -
quando o bitcoin ultrapassou pela primeira
vez abarreira dos USS 10 mil - teve um cres-
cimento de mais de 500% em dez dias.

Mas ndo foi apenas o bitcoin. Roce-
lo Lopes, CEO da CoinBR, diz que entre as
top ten o bitcoin foi a sexta criptomoeda

4 guia brasileiro de fintechs

em valorizacdo, atrds de moedas como
Ethereum, Dash e Ripple, que chegou a va-
lorizar 35.000%.

Natdlia Garcia, diretora juridica da Foxbit,
diz que o mercado cresceu na mesma pro-
porcdo e o publico mudou dos nerds early
adopters para o investidor institucional, que
comecou a diversificar portfélio com cripto-
moedas. Por isso, houve um fluxo de capital
tdointenso e um salto do mercado que tran-
sacionava RS 363 milhSes no final de 2016
para RS 8 bilhdes ao final de 2017.

A CoinBR cresceu 160% e a base de
clientes dobrou para 150 mil, com um volu-
me de transacBes de 20 mil bitcoins, o equi-
valente a USS 100 milhGes. Em dezembro,




a empresa passou por uma fusdo com
a Stratum, de Hong Kong, para onde
transferiu sua sede.

“Mudamos a plataforma e melhora-
mos a infraestrutura para atender até
500 milhGes de clientes, pois a deman-
da em 2018 sera global. Em funcdo
disso, serd um ano mais dificil, em que
esperamos crescer 60%", diz Lopes.

Para Gustavo Chamati, CEO da Mercado
Bitcoin, 2017 foi um ano de aprendizado e
reestruturacdo, pois ninguém pdde prever
um crescimento tdo vertiginoso no Ultimo
trimestre. No inicio do ano, a empresa tinha
200 mil clientes e oito colaboradores. “Em
fevereiro de 2018, chegamos a 1 milhdo de
clientes cadastrados e pouco mais de 80
colaboradores. O maior desafio foi montar
uma estrutura condizente com a demanda
do mercado e o tamanho da empresa, que
anunciou um novo board diretivo”, diz.

Em 2018, o mercado vive uma ressa-
ca apbs a exuberancia do ano passado. O
bitcoin chegou a cair para USS 7 mil, em fe-
vereiro, mas jd estd recuperando para US$ 9
mil. Um fantasma que ronda o segmento é
o PL 2.303, que ameaca proibir a comercia-
lizacdo das criptomoedas
no Brasil. As exchanges
criaram, em novembro, a
Associacdo Brasileira de
Criptoeconomia (ABCrip-
to), para proteger o mer-
cado. Mas a tramitacdo do
PL estd parada, e, com as
eleicdes, é possivel que o
relatério do deputado Ex-
pedito Netto sé venha a
servotado em 2019.

Gustavo Chamati,
CEO daMercado Bitcoin

0 PUBLICO MUDOU DOS NERDS
EARLY ADOPTERS PARAO
INVESTIDORINSTITUCIONAL,
QUE COMECOUA
DIVERSIFICAR PORTFOLIO
COMCRIPTOMOEDAS
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"A perspectiva é que em 2018 o mer-
cado de criptomoedas cresca e se conso-
lide. Porém, ainda vejo um caminho longo
de amadurecimento. Assim gque os desafios
forem superados e os beneficios comprova-
dos, passaremos por um boom de adocdo
ndo apenas no Brasil. No Japdo, onde foi
legalizado, analistas ja preveem que a acei-
tacdo de criptomoedas pode incrementar o
PIB nacional em até 0,3%", afirma Chamati.

O MOVIMENTO IMUTAVEL

Se as criptomoedas ainda causam
polémica, o mesmo ndo se pode dizer
do blockchain, um dos cédigos-fonte do
bitcoin, que permite transacBes seguras e
imutaveis. A plataforma blockchain ja co-
meca a ganhar vida propria e a despertar
interesse das empresas, que veem
a aplicacdo da tecnologia como pro-
tocolo de confianca.

InstituicGes financeiras come-
caram a estudar a blockchain como
forma de agregar mais transparén-
Cia a suas transacdes. A IBM admi-
te a tecnologia como um caminho
a avancar em seguranca. O futuro
dird, mas as perspectivas dessa
revolucdo tecnoldgica parecem ser
as melhores.
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ADMIRAVEL
MUNDO NOVO

Requlacdo do Banco Central é bem recebida
pelas fintechs de crédito e quem vai sair
ganhando é o consumidor

Por Carmen Nery

corréncia no mercado de crédito e DE LETRINHAS
estimular a baixa de juros, o Banco A resolucdo
Central acaba de reqular o mercado de 4.656/2018,
fintechs que oferecem empréstimos. Na  de 26 de abril
pratica, empresas que até entdo, atua- de 2018, editada
vam como correspondentes bancariosna pelo Conselho Mo-
oferta de crédito poderdo trabalhar sem netdrio Nacional
a intermediacdo de um banco e assimre-  (CMN), reconhe-
duzir custos e facilitar processos. Além ce as fintechs
disso, o BC espera aumentar o ndmerode  de crédito como
empresas do segmento. instituicGes  fi-
Outra mudanca considerada importan-  nanceiras e as divide em: Sociedade k
te é a permissdo para fundos de investi- de Empréstimos entre Pessoas (SEP) e
mentos participarem do grupo de controle  Sociedade de Crédito Direto (SCD).
de fintechs, que, via de regra, costumam
estar associadas a fundos de private equi- EMEMPRESTIMO ENTRE PESSOAS:
ty, focados no investimento em empresas.  LIGANDO AS PONTAS

Com 0 objetivo de aumentar a con- EINOVA SOPA

Entre as duas modalidades regu-

“ lamentadas, a Sociedade de Emprés-
OBANCO CENTRAL timo entre Pessoas é a que introduz
ESPERA AUMENTARO mais inovacdes. Em linhas gerais, o
NUMERO DE FINTECHS modelo permite que a fintech SEP li-

DO SEGMENTO DE CREDITO gue as pontas de quem tenha recur-
EINCENTIVAR A QUEDA SOs para emprestar a quem esteja ne-

DE JUROS cessitando de crédito. Os recursos

financeiros coletados dos credores

6 guia brasileiro de fintechs



sdo direcionados aos devedores, ap6s
negociacdo em plataforma eletronica,
mercado que conta com fintechs como
Biva e Nexoos.

De acordo com a definicdo da Co-
missdo de Valores Mobiliarios (CVM),
os credores podem ser pessoas fisicas,
instituicdes financeiras, ou fundos de
investimento em direitos creditérios
(FIDC). Os devedores podem ser pessoas
fisicas ou empresas, residentes e domi-
ciliadas no Brasil.
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MODELOS MARKETPLACE -
NAO FORAM
REGULAMENTADOS

Uma terceira modalidade de finte-
chs de crédito ndo foi requlamentada
pelo Banco Central. Sdo as que operam
no modelo de marketplace, em que
0s exemplos mais conhecidos sdo a
EasyCrédito e a BomPraCrédito.

Esta dltima opera intermediando
operacBes de empréstimo pessoal
gue a empresa define como um con-
trato de crédito entre o cliente e a
instituicdo financeira, no qual o clien-
te recebe uma quantia que deverd ser
devolvida ao banco ou a financeira no
prazo determinado, acrescida dos ju-
ros acertados.

Diferentemente do financiamen-
to, no empréstimo pessoal o crédito
aprovado ndo tem um destino espe-
cifico, ou seja, pode ser utilizado para
qualguer objetivo, como pagamento
de contas, educacdo, quitacdo de ou-
tras dividas ou mesmo para realizar
uma compra ou viagem desejada. Ja 0
financiamento também é um contrato
entre o cliente e a instituicdo financei-
ra, mas nesse caso existe uma desti-
nacdo especifica, como, por exemplo, a
aquisicdo de veiculo ou de imével.

Tanto o BomPraCrédito guanto
0 EasyCrédito ndo sdo instituicBes
financeiras e, portanto, ndo realizam
nenhum tipo de empréstimo ou fi-
nanciamento direto aos seus clien-
tes nem representam nenhuma —»

secesesesesesesscscscscscsesesesesesesscsssssessese
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> instituicdo financeira em particular.
i Talvez por isso tenham ficado de fora
daregulacdo do Bacen.

Para Marcos Ramos, CEO da
EasyCrédito, a regulacdo beneficia
os marketplaces porque amplia o nu-
mero de concedentes de crédito nas
plataformas. “Nossos clientes serdo
beneficiados porque haverd mais
opcBes a sua escolha. Hoje, a maior
parte das fintechs de crédito ja esta
conosco e tanto as SCD quanto as SEP
serdo nossas clientes”, prevé Ramos.

\\
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B LIMITE QUE ABRE PORTAS

“Uma boa surpresa da resolucdo do Ba-
cen é o fim do limite de aplicacdo do investi-
dor", afirma Theodoro Guimardes de Castro
Prado, gerente geral da Biva, plataforma de
empréstimos P2P a empresas.

"Agora, o investidor tem limite de RS 15
mil por empresa, mas pode investir em quan-
tas empresas e plataformas quiser. Estamos
estudando se vamos migrar para SEP. Acre-
ditamos muito no modelo hibrido”, diz Prado.

Daniel Gomes, CEO da Nexoos, que
encerrou 2017 com RS 32 milhGes de em-
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A SEP LIGA QUEM )
TEM RECURSOS PARA
EMPRESTAR A QUEM
ESTEJANECESSITANDO
DE CREDITO NUMA
NEGOCIACAO VIA
PLATAFORMA
ELETRONICA

\ 7

préstimos para mais de 400 empre-

sas com faturamento a partir de RS 250
mil, também comemora o fim do limite de
aplicacdo, acrescentando que a iniciativa
incentiva a diversificacdo, mas ndo limita
o0s investimentos.

BMEMISSAO DE TITULOS
DE CAPTACAO

Outro ponto positivo da resolucdo é a
permissdo para a fintech emitir um titulo de
captacdo - a exemplo de um recibo de dep6-
sito bancdrio (RDB) - vinculado diretamente
a uma operacdo de crédito por meio de uma
cédula de crédito bancdrio, ou contrato de
empréstimo. "Antes, isso s6 era permitido
as instituicdes financeiras as quais as finte-
chs eram vinculadas. Agora, poderemos ter
controle de todo o processa”, observa Fabio
Neufeld, CEO da Kavod Lending.

EFINTECHS PODERAO
VENDER CARTEIRA

A principal caracteristica da Sociedade
de Crédito Direto na nova regulamentacdo
de crédito do Banco Central é que ela ope-
ra Com recursos proprios e ndo pode captar
recursos no mercado. A SCD ndo pode cap-



tar recursos do publico - exceto mediante
emissdo de acBes - e participar do capital de
instituicBes financeiras.

A resolucdo definiu ainda como e para
gquem os titulos de crédito poderdo ser co-
mercializados. Fintechs com esse modelo
de negdcio, depois que concedem os em-
préstimos com recursos proprios, podem ir

a mercado realizar a venda da carteira por
meio de fundos de investimento em direi-
tos creditdrios (FIDC).

Entre as empresas que na nova regula-
mentacdo se enquadrariam no modelo de
SCD, por operar com capital proprio, estdo a
Lendico, Geru, Creditas e a Just, que opera de
forma independente dentro do Guia Bolso. B

D TN
.

PARTE DO GRUPO DE CONTROLE

Um aspecto importante destacado
pelo mercado é que, embora a resolucdo
determine que as operacdes devam ser
realizadas sem retencdo de risco de cré-
dito por parte da fintech, a norma ressal-
va que isso ndo se aplica a aquisicdo de
cotas subordinadas de fundos de inves-
timento em direitos creditérios (FIDCs).

Esses fundos devem investir ex-
clusivamente em direitos creditérios
derivados das operacBes realizadas
pela prépria fintech, desde que essa
aquisicdo represente, no maximo, 5%
do patrimbnio do fundo e ndo configu-
re assuncdo ou retencdo substancial de
riscos e beneficios.

“Isso significa que a fintech classifica-
da como SEP ndo pode dar nenhum tipo
de garantia para os investidores, mas
pode comprar uma parte das cotas de um
FIDC no limite de até 5%, como se cabris-
se a primeira inadimpléncia”, explica Fabio
Neufeld, CEO da Kavod Lending.

A Kavod Lending concede emprésti-
mos a empresas com faturamento anual
minimo de RS 6 milhBes e garantias reais
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FUNDOS DE INVESTIMENTO PODERAO FAZER
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em todas as operacdes. Os empréstimos
contam com aval dos sécios e garantias,
como recebiveis, maquinas, automaveis,
imdveis, aplicacdes financeiras.

B JUNTAS NORISCO

Para o FIDC ter sucesso, é importante
que a empresa originadora dos créditos
esteja junto no risco, no que o mercado
denomina de “skin the game” Isso se da,
normalmente, por meio de uma participa-
cdo na cota subordinada do FIDC.

Para Marcelo Ciampolini, CEO da Len-
dico, uma das principais preocupacdes da
empresa era a questdo da consolidacdo
prudencial. No modelo anterior de conso-
lidacdo prudencial, dependendo de como
fosse feita a andlise do grupo do qual a fin-
tech faz parte, seria muito oneroso para a
empresa ter uma cota subordinada, pois o
BC consideraria o valor do FIDCinteiro.

“Aregulacdo veio muito mais leve, nes-
se aspecto. 0 BC permitiu que se aholding
ou uma empresa ndo financeira do grupo
investir no FIDC, a fintech ndo precisa fa-
zer a consolidacdo”, explicou Ciampolini.
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FINTECHS DE
MAIS

QUE D
NUMERQ DE CLIENTES
EM 2017

Popularizacdo do

servico e queda das taxas

de juro devem manter

® ritmo de crescimento
" nos préximos anos

por Ademir Morata




setor das fintechs de investimento

teve o melhor ano de sua histériaem

2017. Algumas das principais marcas
desse tipo de operacdo se tornaram mais
do que trés vezes maiores do que eram em
relacdo ao ano anterior. E as boas noticias
ndo param por al. A expectativa dos dirigen-
tes dessas empresas € de que haja a manu-
tencdo do ritmo nos préximos anos.

As raz0es para esse céu de briga-
deiro sdo basicamente o aumento do
conhecimento e da credibilidade do
consumidor sobre a existéncia e as
vantagens desse tipo de operacdo além
da queda dos juros da economia. O novo
patamar das taxas tem provocado a pro-
cura dos investidores por opcGes de re-
muneracdo maiores do que a proporcio-
nada pela poupanca.

0 CEO da Vérios, Felipe Sotto-Maior,
por exemplo, considera que o ano de 2017
foi mais um ano bom para as fintechs em
geral. Para ele, o termo “fintech” deixou de
ser jargdo de nicho e tornou-se muito mais
conhecido. Além disso, o volume de recur-
sos investidos para expansdo de fintechs
aumentou muito, assim como o ndmero to-
tal de iniciativas no Brasil.

No caso das fintechs
de investimento, Sotto-
-Maior afirma que o ano foi
de crescimento acelera-
do. "A Vérios cresceu mais
de 250% no ano, ou seja,
fechamos o ano com mais
de 3,5 vezes o tamanho
que tinhamos no fecha-
mento de 2016. Ainda em
2017, fomos eleitos uma

\ S

LLuciano Tavares, CEO daMagnetis

das duas fintechs mais inovadoras do Brasil
pela Visa e umadas sete melhores startups
do ano, por voto popular, em pesquisa do
site Tecmundo”, disse.

Desempenho parecido teve a Magne-
tis. “Tivemos um crescimento de 300% na
nossa base de clientes ativos, passando a
ter um ndmero quatro vezes maior do que
tinhamos no ano anterior”, revelou o CEO da

empresa, Luciano Tavares.

0 NOVO PATAMAR
DAS TAXAS TEM
PROVOCADO A PROCURA
POR OPCOES DE
REMUNERACAO MAIORES
DO QUE A POUPANCA

Ele reconhece a maior popularizacdo
das startups do setor como um dos fato-
res responsaveis por esse desempenho.
"A Magnetis foi a primeira empresa a atuar
nesse segmento em 2015, quando ninguém
nunca havia ouvido falar nesse tipo de ope-
racdo no pais. Em 2017, pudemos ver anun-
cios referentes ao nosso
mercado na grande midia, o
gue demonstra o salto que
foi dado no periodo”, diz.

Tavares também consi-
dera a busca por alternati-
vas a poupanca como rele-
vante para o crescimento
do ndmero de clientes,
mas ressalta fatores inter-
nos como complementos
para esse cenario positivo.
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"Estamos mais maduros e temos avancado
no produto com o lancamento do aplicati-
vo, além de termos obtido uma rodada de
captacdo importante”, diz.

Em relacdo as perspectivas para 2018
e o futuro, a Vérios
acredita que o prin-

mento do negdcio. Sequndo Tavares, cada
vez mais pessoas estdo tomando conheci-
mento das fintechs de investimento e per-
cebendo gue hoje ndo precisam mais ficar
restritas a ir ao seu banco e ter que optar
pelas linhas de investi-

mento que eles ofere-

cipal desafio conti- O PRINCIPAL cem. De acordo com o
nua sendo mostrar DESAFIO CONTINUA empreendedor, a cada
para as pessoas que SENDO MOSTRAR dia tém surgido novas

ficar com o dinheiro
parado em produtos
do banco ndo vale

QUEFICARCOMO
DINHEIRO PARADO
EM PRODUTOS

iniciativas com novos
modelos de negécio e
iSso é muito saudavel

a pena. "0 mercado DO BANCO NAO para o segmento.
financeiro pode ser VALE A PENA “Atualmente, o
arriscado ou ndo, so brasileiro investe

depende do tipo de
investimentos que vocé
decide fazer. Nesse sentido, vale muito a
pena dedicar um pouco de tempo para se
informar. O Tesouro Direto, por exemplo,
é mais seguro que os produtos de inves-
timento do banco, como poupanca, CDB e
fundos DI", diz Sotto-Maior.

Nas projecBes da Magnetis, a taxa de
juro, vai continuar caindo e isso terd um
efeito inversamente proporcional no cresci-
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seu dinheiro da

mesma forma como
investia 40 anos atras. Mas daqui a 10
anos acho pouco provavel que o cenario
continue assim. Com a chegada da tecno-
logia, isso vai mudar independentemente
de qualquer desafio, como eleicdes, por
exemplo. Quem vai ganhar com isso é o
consumidor final e as empresas que ja
estiverem preparadas para receber essa
migracdo de demanda”, avalia.
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COLET
BOAS

Publicar um livro, organizar um show, restaurar a sede de

uma ONG, inaugurar um bar ou criar uma startup... Qualquer
um desses projetos pode ser viabilizado por meio de um
crowdfunding - ou, em bom portugués, da popular “vaquinha”

NAN ’IAI\/IENTD

VO PARA
DEIAS

por Martha Funke e Silvia Lakatos
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o Brasil, a plataforma Vakinha foi a
I\I pioneira, em janeiro de 2009, nes-
se sistema de captacdo, levando
para a internet a nossa conhecida vaqui-
nha, alguns meses antes de o conceito de
crowdfunding nascer nos Estados Unidos e
desembarcar por aqui. Um de seus funda-
dores e CEQ, Fabricio Milesi, define assim a
missdo de sua empresa: “Buscamos aproxi-
mar as pessoas que precisam de ajuda da-
quelas que estdo dispostas a ajudar, com
rapidez e com as menores taxas possiveis”.
Outro pioneiro do setor, Diego Reeberg,
um dos fundadores da plataforma Catarse.
me, apaixonado por tecnologia e educacdo,
explica: “Crowdfunding é o financiamento
coletivo de uma iniciativa que quase sem-
pre busca beneficiar a sociedade”.

0 Vakinha atua apenas no Brasil e vem
dobrando de tamanho a cada ano que pas-
sa: “Saimos de uma arrecadacdo total de
RS 18,9 milhdes, em 2016, para RS 37,1
milhGes em 2017. Um salto de 97% no pe-
riodo de umana”, assinala Milesi. “Sdo cerca
de 50 mil pagamentos efetuados por més e
jd estamos aceitando criptomoedas”.

Legalmente, as plataformas de capta-
cdo de recursos sdo regidas pela Instrucdo
Normativa CVM 588, publicada em julho de

66

CROWDFUNDINGEO
FINANCIAMENTO COLETIVO
DE UMA INICIATIVA

QUE QUASE SEMPRE BUSCA
BENEFICIAR A SOCIEDADE.
DIEGO REEBERG

7

Fabricio Milesi, cofundador e CEO do Vakinha

2017 pela Comissdo de Valores Mobiliarios.
Em linhas gerais, a norma estabelece que
empresas com receita anual de até RS 10
milndes podem realizar ofertas de finan-
ciamento coletivo na internet (os chama-
dos crowdfundings) sem a necessidade de
registro de oferta e de emissor na CVM, o
que impulsionou fortemente o segmento.

BATODO VAPOR

A CVM 588 também deu segurancajuri-
dica aos investidores para voos mais altos e
alavancou o setor de equity crowdfunding,
financiamento coletivo fornecido em troca
de participacdo.

0 negdcio funciona por aqui desde
2014, quando a Broota - hoje Kria - levan-
tou recursos para seu proprio surgi-
mento. De |4 para cd, foram mais de RS
16 milhdes captados para cerca de 50
startups, com mais de 1 mil investido-
res e, no inicio do ano, o fundo Leblon
Equities adquiriu 15% das acOes da
empresa. Além de parceiros financei-
ros, 0s novos socios ajudardo a gerir
fundos de coinvestimentos, registra
o CEO Frederico Rizzo, cujas metas

25
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FAZER UMAIDEIA
FRUTIFICARPEDIA ALGO
MAIS OUSADO E CRIATIVO.
AS PLATAFORMAS DE
CROWDFUNDING
SUPRIRAM ESSA LACUNA

incluem a oferta de tecnologia como um
crowdfunding de investimento as-a-servi-
ce, a inclusdo de segmentos como shows,
imoéveis e negoécios sociais e 0 emprego
de blockchain, plataforma que surgiu para
operacBes com bitcoins, considerada de
alta seguranca.,

Além da Kria, no fim de abril
outras cinco plataformas es-
tavam registradas na CVM:

Egseed, Startmeup, Myfirs-

tIPO, Urbe.me e Glebba. A

Egseed ja concluiu 13 roda-

das, com investimentos pro-

ximos de RS 5 milhdes. A MyfirstIPO

deve entrar no ar este ano, detalha o respon-
sdvel Adolfo Menezes Melito.

A Urbe.me especializou-se no ramo
imobilidrio, mesmo segmento da Glebba. A
especializacdo também é tendéncia em fi-
nanciamentos coletivos sem participacdo,
ou doacBes. O Catarse.me, por exemplo, é
focado em cultura e tecnologia, e em 2017
arrecadou mais de RS 2 milhdes.

Jd 0 Juntos.com.vc se volta para iniciati-
vas de impacto coletivo, social e ambiental.
Desde 2012, levantou RS 11,5 milhGes para
850 projetos - dos quais 320 s6 em 2017,
comRS 3,5 milhBes. Sequndo o cofundador
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Eduardo Gusmdo, as novidades este
ano incluem pagamentos recorrentes,
uma espécie de assinatura de doa-
cBes, e sorteio de experiéncias como
shows entre os doadores.

Os fatores para o sucesso dessas
plataformas - dentre as quais também
sobressaem as marcas Kickante e Ben-
feitoria - podem estar relacionados a
auséncia de opcBes para captacdo de
pequenos valores. O financiamento
publico de projetos artisticos, por exemplo,
ndo foi pensado para atender a demanda
de producBes de menor porte, bem como
a oferta publica de acBes de uma empresa
(IPO) s6 pode acontecer depois que o ne-
gdcio atingiu um certo porte.

Fazer uma ideia frutificar

desde o comeco pedia algo
mais ousado e criati-
vo - e as plataformas
de crowdfunding supri-
ram essa lacuna. |

O
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Compartilhar
0 bem e um
otimo negocio

Maior plataforma de
vaquinhas online do Brasil




gestao financeira /

PEQUENAS,
MAS URGANIZADAS

Sistemas de gestdo miram empreendedores

por Martha Funke

A

porte dos investimentos indica o
O potencial do segmento de fintechs

especializadas em gestdo finan-
ceira para pequenas empresas. Em abril,
a ContaAzul, que oferece sua plataforma
em nuvem desde 2011, captou perto de
RS 100 milh8es em rodada série D lide-
rada pelo fundo Tiger Global, que inves-
te na empresa desde 2015, com partici-
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pacdo da Endeavor Catalyst, fundo que
apoia empreendedores da rede Endeavor.

A plataforma permite ao dono do ne-
gbécio organizar e controlar a empresa de
forma integrada com seu contador, lembra
o CEO Vinicius Roveda. Além de oferecer
desenhos préprios para verticais como
lojas de informatica, agéncias de comu-
nicacdo e industrias, no ano passado a



empresa finalizou acordo com o Banco do
Brasil para integracdo automdtica do ex-
trato da conta corrente para o sistema.

A ContaMobi também mira o contro-
le e a gestdo financeira como fator de
sucesso das pequenas. Além de conta
de pagamento digital, fornece suporte
contabil eletrbnico integrado por mais
de 500 empresas especializadas cadas-
tradas e ja soma mais de 50 mil contas,
das quais 60% sdo de pessoas juridicas,
detalha o CEO Ricardo Capucio. Con-
ta e consultas sdo gratuitas, enguanto
instrumentos como boletos custam RS
2,49 cada e a continuacdo do relaciona-
mento com os contadores é negociada
entre as partes.

J& a MEI Fdcil surgiu de pivotagem
da Contador X, cuja proposta inicial era
fornecer servicos de contabilidade para
empresas enquadradas no Simples. Com

<
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A CONTAAZUL,
CAPTOU PERTO

DE RS 100 MILHOES
EM RODADA LIDERADA
PELO FUNDO

TIGER GLOBAL

0 crescimento do ndmero de microem-
preendedores individuais, o negdcio
mudou de foco.

Agora, além de ferramenta gratui-
ta para abertura e gestdo do dia a dia
para MEls, oferece suporte humano com
anuidade a partir de RS 69 e produtos
financeiros como emissdo de boletos e
maquininha de cartdo. De acordo com
0 s6cio Rodrigo Salem, cerca de 5% dos
perto de 150 mil usuarios ativos da pla-
taforma contratam o servico.

Focado em pessoas fisicas, o aplica-

tivo de gestdo financeira, o Guia Bol-
so levantou RS 215 milhSes de
investimentos em cinco anos,
e ultrapassa 4 milhSes de
usuarios. Com o tempo, a em-
presa criou o Just (justonline.
com.br), um marketplace
de crédito que funcio-
na independentemente,
dentro do Guia Bolso. Ele
busca empréstimos pes-
soais com as taxas mais ba-
ratas entre as instituicBes par-
ceiras da plataforma e oferece a
possibilidade de fechar negdcio
com a prépria ferramenta. |
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Empresarios do setor preveem a intensificacdo
da concorréncia, impulsionada pelo fim
da exclusividade entre bandeiras e adquirentes

por Silvia Rossetto

numero de fintechs no Brasil cres-
O ceu cerca de 36% em 2017, segun-
do levantamento da FintechLab,
com maior concentracdo de empresas no
setor de pagamentos. A ampliacdo da con-
corréncia levou empresas a investir em no-
vas solucBes e tecnologias.
“A possibilidade de entrada
de novos adquirentes e a
quebra de exclusividade
de bandeiras fez com que
a competicdo entre os
players se acirrasse, levan-
do-o0s a buscar novas for-
mas de diferenciacdo”, co-
menta Rogério Signorini,
diretor geral da Braspag,
fundada em 2005.
A Braspag aposta em
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Rogério Signorini, diretor
geraldaBraspag

solucBes de seguranca e, ainda, em novos
formatos de pagamento, como as cartei-
ras digitais para e-commerces, para atrair
mais consumidores para o comércio virtual.
"Entre os adquirentes”, comenta Signorino,
"ha a busca por ofertar servicos tecnoldgi-
cos cada vez mais sofisti-
cados.” A atracdo de novos
clientes é também o maior
desafio apontado pela Asa-
as, empresa focada em em-
preendedores individuais,
sub-bancarizados e des-
bancarizados.

Piero Contezini, cofun-
dador e CEO da Asaas, acre-
dita que o setor de paga-
mentos tem muito espaco
para crescer. “Nosso objetivo




é alavancar a receita de ou-
tros produtos, como a Nota
Fiscal de Servicos Eletronica
(NFS-e) e o cartdo de crédi-
to pré-paqgo, e triplicar o vo-
lume total de pagamentos,
chegando préximo a 800
milhdes de reais no ano”.

Entre os desafios, apon- 1
tados por Contezini, esta
a criacdo de produtos para
substituir por completo a necessidade de um
banco, software de gestdo e de CRM para o
empreendedor individual. “Estamos traba-
Ihando agressivamente em P&D para desen-
volver as solucBes pertinentes em cada um
dos segmentos”, afirma o CEO da Asaas.

Os novos mercados estdo entre os ob-
jetivos do Pagar.me, provedor de servicos
de pagamento que cresceu mais de 250%
em 2017. "Planejamos crescer mais em
2018, agregando novas solucBes de pa-
gamento para 0s Nossos clientes e para o
mercado, como venda em redes sociais e
mais meios de pagamento online”, explica
Alessandra Giner, CEO do Pagar.me.

Os principais desafios do Pagar.me es-
tdo associados as mudancas do mercado

e ao constante dinamismo do mes-

Pagarme

A POSSIBILIDADE DE
ENTRADA DE NOVOS
ADQUIRENTES E A QUEBRA
DE EXCLUSIVIDADE DE
BANDEIRAS FEZ COM

QUE A COMPETICAOSE
ACIRRASSE

Alessandra Giner, CEO do

mo. “"Enxergamos cada vez
mais abertura de mercado,
mas ndo conseguimos atu-
ar em todos os segmentos
por conta de desafios in-
ternos de tecnologia e ges-
tdo”, pontua Alessandra
Giner. "Temos trabalhado
para aperfeicoar esses pro-
Cessos por meio de progra-
mas que buscam valorizar
nossos talentos e desenvolver solucdes
cada vez mais focadas nas necessidades
de nossos clientes e do mercado”. |

: 0IMPACTO DA REGULACAO

Entre os maiores desafios en-
frentados pelo setor de servicos de
pagamento, Igor Senra, CEO do Moip,
aponta o impacto causado pelas al-
teracBes regulatdrias da CIP: “Temos
que ficar muito atentos a qualquer
manifestacdo do Banco Central so-
bre a regulacdo, principalmente se
algumas dessas mudancas impacta-
rem diretamente em nosso produto”,
afirma. "A grade Unica de liquidacdo
amplia a seguranca para os varejistas,
evitando o chamado risco sistémico
da cadeia entre marketplaces e lojis-
tas parceiros. Ao mesmo tempo, gera
uma complicacdo operacional muito
grande para os comerciantes”, afirma
e acrescenta que o Bacen estd de olho
nesse tipo de modelo de negdcio.
“Mais cedo ou mais tarde devemos ter
mais mudancas a caminhao”, prevé.
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DISRUPCAO LOM APOIO
DO MUNDQ FSICO

Parcerias com empresas
tradicionais ddo impulso
asinsurtechs

por Martha Funke

epois de uma fase focada apenas
D em comparac8es de preco, o setor

de seguros registrou o surgimen-
to das startups dedicadas as vendas e,
agora, o aumento do nimero de projetos
dedicados a diferentes processos da ca-
deia de valor.

Do ano passado para cd, o nimero de
insurtechs em atuacdo no pais mais que
dobrou, de 26 para 57, diz José Prado, res-
ponsavel pelo portal Conexdo Fintech e
pelo Insurtech Brasil, evento que em abril
reuniu 800 representantes de players do
setor - contra 300 em 2017 - e ajudou a
desmitificar aimagem das startups como
ameaca aos corretores. “Gerar sinergias,

32 guia brasileiro de fintechs

empoderar corretores e fazer segurado-
ras entregarem experiéncia melhor estdo
em alta", ressalta.

Ao contrdrio do mercado financeiro,
no setor de seguros o movimento digi-
tal esta diretamente relacionado com as
empresas do mundo fisico. Um exemplo
é a Youse, nascida na plataforma da Cai-
xa Seguradora com desenvolvimento de
produtos 100% digital.

Segundo o CEO Eldes Matiuzzo, site e
aplicativo permitem cotacdo, customiza-
cdo, precificacdo, contratacdo, pagamen-
to de cobertura e emissdo de apdlice na
hora, além de abertura de sinistro e acom-
panhamento de assisténcia, entre outras



66 \

AO CONTRARIO DO
MERCADO FINANCEIRO,
NO SETOR DE SEGUROS
0 MOVIMENTO DIGITAL
ESTA DIRETAMENTE

RELACIONADO COM AS

\.

acBes. O canal digital ainda gera dados,
modelagem e customizacdo. O préximo
passo sera a abertura da plataforma para
distribuicdo de outros produtos do grupo.

A ToGarantido nasceu marketplace,
mas depois de acelerada pelo Catalyst

Fund se aliou a seguradora Chubb para
lancar produto de impacto social: pa-
cotes a partir de RS 39,90 que cobrem
situacBes de perda de saude e garan-
tem acesso a servicos e produtos com
precos populares em agendamento de
consultas, laboratérios e farmadcias.

dicionais”, conta o CEO Felippe Cunha.

Ja a chilena ComparaOnline se
mantém como marketplace de com-
paracdo de precos de seguros e produtos
financeiros que em 2017 rendeu uma ter-
ceira rodada de investimentos para ex-
pansdo no mercado brasileiro, com USS
14 milhBes da IFC e da Bamboo Capital. ®

33

EMPRESAS DO FisICO ,, “Era dificil dar escala a produtos tra-



GUIA DE PRODUTOS E SERVICAS

[ ] ANTECIPACI\O DE RECEBIVEIS
Antecipa
Antecipa Facil
Quartilho

: mCAMBIO

Cambio Store
Exchange
Melhorcambio.com
: Supercambio

m CARTOES
ASAAS
Bidu
Blue Whale Invest
Brasil Pré-Pagos
ComparaOnline
Crebit
Ecommerce Card

Finners

: Hub Fintech

. MEI Fcil
Neon

: PayPlug

: paySmart

RecargaPay

Trusthub

Vale Salde

m COBRANCA
Aceita Facil
Acordo Certo
ASAAS
BLU365

. 34 guia brasileiro de fintechs

Clinicorp
Cobransaas
Conta em Dia
Dunning
Negocia Facil
Negocie Online
PayPlug
QueroQuitar
Vindi

m CRIPTOMOEDA

2ledger

Atlas Quantum
BitCambio
Bitcoin ToYou
Bitwage Brasil
Coinext

Foxbit
Hashlnvest
Mercado Bitcoin
Nerd Coins
Pagcoin
PayMeApp
Thera Bank
Wuzu

ZPay

m EMPRESTIMO P2P

Biva

Firgun

Kavod Lending
Mutual
Nexoos



m EMPRESTIMOS Doare

Adianta Embolacha :
Bidu EqSeed
BizCapital Firgun
Bom :
Invoop :
Bom Pra Crédito ) :
Kickante :
Bxblue . :
Captamoney i
ComparaOnline Monkey Exchange :
Credisfera StartMeUp
Creditas Trusthub :
Crédito Samba Urbe.me
EasyCredito Vakinha
FinanZero WuzU
Firgun
Geru
Intoo :
Just EGESTAO FINANCEIRA :
Lendico Agilize
Monkey Exchange Brasil Pré-Pagos
Nexoos Clinicorp
Noverde ContaAzul :
PayPlug Contabilizei
Portfy o :
Contabil One :
Trusthub :
UnoBank emiog
Zetra Creblt E
Dunning
Ewally
EFUNDING E CROWDFUNDING Granatum Financeiro
Benfeitoria Guiabolso :

Catarse.Me Marketup
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MEI Facil

Meu Credidrio

Movecash
Nibo
Nubank

Organizze
Osayk
PDVend

Planejei

Quanto Gastei
Quanto Sobra
. Quartilho
Re(CB

Ta Pago

. Zetra

Alkanza
Allgoo
App Renda Fixa

: Atlas Quantum
Biva

Ciclic
HashInvest

Jurus
Magnetis

Monetus
Nexoos
Orama

o 36 guia brasileiro de fintechs

Meus Ynvestimentos

Toro Investimentos
Trusthub

Urbe.me

Vérios

Yubb

mNEGOCIACAO DE DIVIDAS

Acordo Certo
Adimplere
BLU365

Bom Pra Crédito
Cobransaas
Conta em Dia
Moneto
Negocie Online
PagoSim
Portfy

Quero Quitar

mOUTROS

Bit One
Dataholics
DataRisk
Labs Bank
Original my

mPAGAMENTOS

OOK Pagamento

Aceita Facil



Acgio
Allpago
ASAAS
Atar
Avante
Beblue
Bela viagem
Boletdo
Brasil Pré-Pagos
Celcoin
Clinicorp
Cloudwalk
Contaum
Crebit
EBANX
E-PrePag
Fastcash
Finners
Hash lab
Husky

lugu
iZettle
maxiPago!
MEI Facil
Mercado Pago
Moip
MundiPagg
Neon
OneBuy
Pagar.Me
Paggcerto

Pagpop
PagSeguro
Pague Veloz
Payleven
Paymentez
PayPlug
paySmart
PayU
RecargaPay
Re(CB

SD Bank

Ta Pago
Thera Bank
Transfeera
Trigg
Triunfei
TRUSTHUB
Vindi

ZPay

E SEGUROS
Bidu
ComparaOnline
Kakau Seguros
Minuto Seguros
Pitzi
Ta Certo
ThinkSeg
ToGarantido

Youse

37 .



GUIA DE FINTECHS

: 00K
. Gestdo Financeira, Meios de Pagamento
www.00k.com.br
Recebeu aporte? NI

: 2LEDGER
Criptomoedas, Blockchain
www.2ledger.com

Inicio: 2018

Recebeu aporte? Sim

ACEITA FACIL
Pagamentos
www.aceitafacil.com
Recebeu aporte? Sim

ACORDO CERTO

Negociacdo de dividas, Cobranca
: www.acordocerto.com.br
: Recebeu aporte? Ndo

ACQIO
Pagamentos
www.acqio.com.br
Inicio: 2013
Recebeu aporte? NI

ADIANTA
Empréstimos
www.adianta.com.br
Recebeu aporte? Sim

: ADIMPLERE

Negociacdo de dividas, Cobranca
www.adimplere.com.br
Recebeu aporte? Sim

AGILIZE

Gestdo financeira de negécios
www.agilize.com.br

Recebeu aporte? NI

ALLGOO
Investimentos
www.allgoo.com.br
Recebeu aporte? Sim

ALLPAGO
Pagamentos
www.allpago.com
Recebeu aporte? Sim

ANTECIPA

Antecipacdo de Recebiveis
www.antecipa.com

Inicio: 2017

Recebeu aporte? Sim

ANTECIPA FACIL
Antecipacdo de recebiveis
www.antecipafacil.com.br
Inicio: 2016

Recebeu aporte? NI

APP RENDA FIXA
Investimentos
www.apprendafixa.com.br
Inicio: 2015

Recebeu aporte? NI

ARENA BIT COIN
Criptomoedas
www.arenabitcoin.com.br
Recebeu aporte? NI

ASAAS

Banco Digital, Cartdo Digital,
Cobranca, Pagamentos
WWW.asaas.com

Inicio: 2014

Recebeu aporte? Sim

NI: ndo informado



ATAR

Pagamentos
www.wearatar.com
Recebeu aporte? Ndo

ATLAS QUANTUM

Criptomoedas, Gestdo financeira,

Investimentos
www.atlasquantum.com
Inicio: 2015

Recebeu aporte? NI

AVANTE
Pagamentos
www.avante.com
Recebeu aporte? NI

BEBLUE
Pagamentos
www.beblue.com.br
Recebeu aporte? Sim

BELA VIAGEM
Pagamentos
wwwi.site.belaviagem.com
Recebeu aporte? Sim

BENFEITORIA
Funding
www.benfeitoria.com
Recebeu aporte? Sim

BIDU

CartBes, Empréstimos, Seguros
www.bidu.com.br

Inicio: 2011

Recebeu aporte? NI

BIGDATA CORP
Big Data
www.bigdatacorp.info
Recebeu aporte? NI

BITCAMBIO
Criptomoedas
www.bitcambio.com.br
Recebeu aporte? Ndo

BITCOIN TOYOU
Criptomoedas
www.bitcointoyou.com
Recebeu aporte? NI

BIT ONE

Criptomoedas, Pagamentos
www.bitone-tecnologia.com
Recebeu aporte? NI

BITWAGE BRASIL
Cryptocurrency
www.bitwage.com
Recebeu aporte? NI

BIVA

Empréstimo P2P
www.biva.com.br
Inicio: 2015
Recebeu aporte? NI

BIZCAPITAL
Empréstimos
www.bizcap.com.br
Inicio: 2016
Recebeu aporte? NI

BLU365

Cobranca, Negociacdo de dividas
www.blu365.com.br

Inicio: 2014

Recebeu aporte? NI

BLUE WHALE INVEST
Carteira digital
www.bluewhaleinvest.com
Recebeu aporte? Sim

BOLETAO
Pagamentos
www.boletao.com.br
Recebeu aporte? NI
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BOLETO SIMPLES COBRANCA
Boleto

www.boletosimples.com.br

Recebeu aporte? NI

BOM

Empréstimos
www.usebom.com
Inicio: 2017

Recebeu aporte? Ndo

BOM PRA CREDITO
Empréstimos, Negociacdo de dividas
www.bompracredito.com.br

Inicio: 2013

Recebeu aporte? Sim

BRASIL PRE-PAGOS
CartBes, Cartdo Digital, Gestdo
financeira, Pagamentos
www.brasilprepagos.com.br
Inicio: 2013

Recebeu aporte? NI

BXBLUE
Empréstimos
www.bxblue.com.br
Inicio: 2016
Recebeu aporte? NI

CAMBIO STORE
Cambio
wwwi.bidollar.com
Recebeu aporte? Ndo

CAPTAMONEY
Empréstimos
www.captamoney.com.br
Recebeu aporte? NI

CATARSE.ME
Financiamento coletivo
www.catarse.me
Recebeu aporte? Sim

CELCOIN
Pagamentos
wwwi.celcoin.com.br
Inicio: 2015
Recebeu aporte? NI

CICLIC

Investimentos, Previdéncia
wwwi.ciclic.com.br

Inicio: 2017

Recebeu aporte? NI

CLINICORP

Cobranca, Gestdo financeira,
Pagamentos
wwwi.clinicorp.com

Inicio: 2017

Recebeu aporte? NI

CLOUDWALK
Pagamentos
www.cloudwalk.io
Recebeu aporte? Ndo

COBRANSAAS

Cobranca, Negociacdo de dividas
www.cobransaas.com.br

Inicio: 2013

Recebeu aporte? NI

COINACTION SEED
Criptomoedas
www.coinaction.com
Recebeu aporte? NI

NI: ndo informado



COINEXT
Criptomoedas
www.coinext.com.br
Inicio: 2017

Recebeu aporte? NI

COMPARAONLINE

Cartdes, Cartdo Digital, Empréstimos,
Seguros

www.comparaonline.com.br

Inicio: 2009

Recebeu aporte? Ndo

CONTAAZUL
Gestdo financeira
www.contaazul.com
Inicio: 2012
Recebeu aporte? NI

CONTABIL ONE
Gestdo financeira

de negdcios
www.contabilone.com.br
Recebeu aporte? NI

CONTABILIZEI
Gestdo Contabil
www.contabilizei.com.br
Recebeu aporte? NI

CONTAEMDIA

Cobranca, Negociacdo de dividas
www.contaemdia.com.vc

Inicio: 2018

Recebeu aporte? NI

CONTAUM

CartBes, Gestdo Financeira,
Pagamentos
www.contaum.com.br
Recebeu aporte? Sim

CONUBE

Gestdo contabil
www.conube.com.br
Recebeu aporte? NI

CREBIT

Cartdes, Cartdo Digital,

Gestdo financeira, Pagamentos
wwwi.crebit.com.br

Inicio: 2017

Recebeu aporte? Sim

CREDISFERA
Empréstimos
www.credisfera.com.br
Recebeu aporte? NI

CREDITAS
Empréstimos
wwwi.creditas.combr
Inicio: 2012

Recebeu aporte? NI

CREDITO SAMBA
Plataforma de crédito
www.creditosamba.com.br
Recebeu aporte? NI

DATARISK

Andlise de crédito
www.datarisk.io
Inicio: 2014

Recebeu aporte? Ndo

DOARE

Funding
www.doare.org.br
Recebeu aporte? NI
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DUNNING

Cobranca, Gestdo financeira, Negociacdo
: de dividas, Andlise de Crédito
www.dunning.com.br

Inicio: 2015

Recebeu aporte? NI

EASYCREDITO

: Empréstimo

. www.easycredito.me
Recebeu aporte? NI

: EBANX

. Pagamentos
www.ebanx.combr
Recebeu aporte? NI

EMBOLACHA

. Funding
www.embolacha.com.br
Recebeu aporte? NI

EMPRESTIMO FACIL
: Empréstimos
www.emprestimofacil.com
Recebeu aporte? NI

E-PREPAG
. Pagamentos
www.e-prepag.com.br
Recebeu aporte? Ndo

EQSEED

. Crowdfunding
www.eqgseed.combr
Recebeu aporte? Sim

EXCHANGE

Cambio
www.exchangenow.net
Inicio: 2015

Recebeu aporte? Sim

EWALLY

Gestdo financeira, Pagamentos
www.equals.com.br
Recebeu aporte? NI

FASTCASH

Pagamentos
www.fastcashcambio.com.br
Recebeu aporte? Sim

FINNERS
Pagamentos
www.finners.com.br
Inicio: 2017
Recebeu aporte? NI

FINANZERO
Empréstimos
www.Finanzero.com.br
Inicio: 2015

Recebeu aporte? NI

FIRGUN

Empréstimos, Empréstimo P2P,
Funding

www.firgun.com.br

Inicio: 2016

Recebeu aporte? Ndo

FOXBIT
Criptomoeda
www.foxbit.com.br
Recebeu aporte? NI

GERU

Plataforma de crédito,
empréstimo
www.geru.com.br
Recebeu aporte? NI

NI: ndo informado



GRANATUM

Gestdo financeira de negécios :
www.granatum.com.br JUNTOS :
Recebeu aporte? NI Crowdfunding .

www.usejuntos.com.br

GUIABOLSO Inicio: 2017

Gestdo Financeira Recebeu aporte? Ndo :
www.guiabolso.com.br :
Recebeu aporte? NI JURUS :

Investimento
Www.jurus.com.br

L1 e |

JUST
HASHINVEST . Empréstimos
Criptomoedas, Investimentos www.justonline.com.br
www.hashinvest.com.br Recebeu aporte? NI :
Inicio: 2017 :

Recebeu aporte? NI

Pagamentos

www.hashlab.com.br :
Inicio: 2017 KAKAU SEGUROS :
Recebeu aporte? Sim Seguros :
www.kakau.co
HUSKY Inicio: 2017 :
Pagamentos Recebeu aporte? Sim :
www.husky.io
Recebeu aporte? Sim KAVOD LENDING :
Empréstimo P2P

www.kavodlending.com

AN ‘
Recebeu aporte? NI

IUGU
Pagamentos KICKANTE :
WWW.iugu.com Crowdfunding
Inicio: 2012 www.kickante.com.br :
Recebeu aporte? NI Recebeu aporte? Sim
IZETTLE KONDUTO :
Pagamentos P .
. agamentos :
www.izettle.com :
Inicio: 2010 www.konduto.com :
Recebeu aporte? NI Inicio: 2014 :

Recebeu aporte? Ndo
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:  KRIA MAXIPAGO!

Crowdfunding, Funding, Investimentos Pagamentos

i wwwikria.ve WWw.maxipago.com

Inicio: 2014 Recebeu aporte? NI

: Recebeu aporte? NI

: MEI FACIL

Cartdo Digital, Gestdo financeira,

www.meifacil.com

LABSBAINK Inicio: 2017
: OpenBanking Recebeu aporte? Sim
: www.labsbank.com
: Inicior2015 S MELHORCAMBIO.COM
Recebeu aporte? Ndo Cambio
: www.melhorcambio.com
: LENDICO Inicio: 2015

Empréstimos
www.lendico.com.br

Inicio: 2015 MELIUZ

Recebeu aporte? NI

P Fidelidade, Pagamentos
www.meliuz.com.br
Recebeu aporte? Sim

Recebeu aporte? Ndo

LIVE CAPITAL
Investimentos
www.livecapital.com.br

Recebeu aporte? Ndo MERCADO BITCOIN

Criptomoedas
www.mercadobitcoin.com.br

: Inicio: 2013

. TR

MAGNETIS MERCADO PAGO

Investimentos Pagamentos

: www.magnetis.com.br www.mercadopago.com.br
Recebeu aporte? Sim Recebeu aporte? NI

MARKETUP MEU CREDIARIO

Gestdo Financeira Gestdo Financeira

www.marketup.com www.meucrediario.com.br

Recebeu aporte? NI Recebeu aporte? Ndo

NI: ndo informado



cards2018 ¢ &N a oo 1N HIg (e 1
Future Paym ent ransamerica Expo Center

S0 Paulo

 J
Onde a cadeia de meios de pagamento se encontra

Retail
Experience Eﬁ’ﬂggﬂ

+ 60
Area de E Mar%as
Exposicao xpositoras

Nacionais e
internacionais

+ 100 Congresso
Palestrantes Future
Nacionais e Payment

internacionais

Mais informacdes: cards-expo.com.br | cards@informa.com

Apoio de Midia: Apoio Institucional:
o)

CRYPTO o4

m@ aBriD EE mgbgn-c Heasscom)  CANTARING,

mﬂ“ \ M tabssank (P oAsisise ;E sanon SSBVC 1% targetsate
Organizagao:
informa
exhibitions

digital.cards-expo.com.br | E@facebook.com/feiracards | [ linkedin.com/company/cardsfuture-payment



GUIA DE FINTECHS

MEUS YNVESTIMENTOS
Investimentos
www.meusynvestimentos.com.br
Recebeu aporte? Ndo

MINUTO SEGUROS
Seguros
www.minutoseguros.com.br
Recebeu aporte? Sim

MOIP
Pagamentos
www.moip.com.br
Recebeu aporte? NI

MONETO

Meios de Pagamento,

Negociacdo de dividas
www.moneto.com.br

Recebeu aporte? Sim

MONETUS
Investimentos
www.monetus.com.br
Inicio: 2018

Recebeu aporte? Sim

MONKEY EXCHANGE
Empréstimos, Funding
www.monkey.exchange
Inicio: 2016

Recebeu aporte? Sim

MOVECASH

Gestdo Contabil
www.movecash.com.br
Recebeu aporte? Sim

MUNDIPAGG

Pagamentos, Gestdo Financeira
www.mundipagg.com.br
Recebeu aporte? NI

MUTUAL
Empréstimo P2P
www.mutual.club
Inicio: 2016
Recebeu aporte? NI

NEGOCIA FACIL
Cobranca
www.negociafacil.com.vc
Inicio: 2012

Recebeu aporte? NI

NEGOCIE ONLINE

Cobranca, Negociacdo de dividas,
Pagamentos
www.negocieonline.com.br
Inicio: 2015

Recebeu aporte? NI

NEON

CartBes, Gestdo financeira,
Pagamentos
www.neon.com.br

Inicio: 2016

Recebeu aporte? NI

NERDCOINS
Criptomoedas
www.nerdcoins.com.br
Inicio: 2018

Recebeu aporte? NI



NEXO0O0S OSAYK

Empréstimos, Empréstimo P2P, Gestdo financeira :
Investimentos www.osayk.com.br :
WWW.NExX00s.com.br Inicio: 2015 .
Inicio: 2015 Recebeu aporte? NI

Recebeu aporte? NI

NIBO

Gestdo inanceie P

www.nibo.com.br

Recebeu aporte? NI PAGAR.ME
Pagamentos
NOVERDE www.pagar.me :
Empréstimos Recebeu aporte? NI
www.noverde.com.br
Recebeu aporte? NI PAGGCERTO
Pagamentos :
NUBANK www.paggcerto.com.br :
Inicio: 2013

Banco digial, gerenciador financeiro
www.nubank.com.br
Recebeu aporte? Sim

Recebeu aporte? Ndo

PAGCOIN
Criptomoedas :
WWW.pagcoin.com

SN, "

ONEBUY PAGPOP

= Pagamentos :
agamentos :

www.onebuy.com www.pagpop.c07m i

Recebeu aporte? NI Recebeu aportef >im

) PAGOSIM :

g\l/'\:e‘s\tri’nlwgntos Negociacdo de divida

WWW.pagosim.com.br

www.orama.com.br Recebeu aporte? Sim

Recebeu aporte? Ndo

PAGSEGURO :
Pagamentos
www.pagseguro.uol.com.br
Recebeu aporte? NI

ORGANIZZE
Financas pessoais
Www.organizze.com.br
Recebeu aporte? NI

PAGUEVELOZ :

ORIGINALMY Pagamentos :

Outros www.pagueveloz.com.br :
wwwi.originalmy.com Inicio; 2013

Recebeu aporte? NI Recebeu aporte? Sim :

NI:ndoinformado  :



PAYLEVEN
Pagamentos, Cartdes
. www.payleven.com.br
Recebeu aporte? NI

PAYMENTEZ
. Pagamentos, Cartdes
: www.paymentez.com
: Recebeu aporte? Ndo

PAYPLUG
: CartBes, Empréstimos, Pagamentos
. www.payplug.com.br
: Inicio: 2016

Recebeu aporte? NI

: PAYSMART

. CartBes, Pagamentos
www.paysmart.com.br
Inicio: 2004

Recebeu aporte? Sim

: PAYU

Pagamentos
Www.payu.com.br
Recebeu aporte? Sim

: PAYZEN

. Pagamentos
Www.payzen.com.br
Recebeu aporte? NI

:  PDVEND

Gestdo Financeira
www.pdvend.com.br
Recebeu aporte? NI

: PITZI

Seguros
wwwi.pitzi.com.br
Inicio: 2012

Recebeu aporte? Sim

PLANE]EI
Gestdo Financeira
www.planejei.com
Recebeu aporte? NI

GUIA DE FINTECHS

POP RECARGA
Pagamentos
www.poprecarga.com.br
Recebeu aporte? NI

PORTFY

Empréstimos, Negociacdo de dividas
www.portfy.com.br

Inicio: 2016

Recebeu aporte? NI

QUANTO GASTEI
Gerenciador financeiro
www.quantogastei.com
Recebeu aporte? NI

QUANTO SOBRA

Gerenciador financeiro corporativo
www.quantosobra.com.br

Recebeu aporte? NI

QUARTILHO

Gestdo financeira, Antecipacdo de recebiveis
www.quartilho.com

Inicio: 2014

Recebeu aporte? NI

QUERO QUITAR
Renegociacdo de dividas
www.queroquitar.com.br
Recebeu aporte? Sim

RECARGA PAY

Cartdo Digital, Pagamentos
www.recargapay.com.br
Inicio: 2010

Recebeu aporte? NI



RECB L

Cobranca, Gestdo financeira, Negociacdo ; :
de dividas, Pagamentos, Boletos TA CERTO
www.recb.com.br Seguros :
Inicio: 2016 www.tacerto.com

Recebeu aporte? NI Recebeu aporte? Sim

RICO TA PAGO

Investimentos
WWW.Fico.com.vc
Recebeu aporte? NI

Pagamentos, Gestdo de Beneficios
www.tapago.com.br

Inicio: 2013

Recebeu aporte? NI

Criptomoedas, Pagamentos

SD BANK www.therabank.com
Banco Digital, Pagamentos Inicio: 2017
www.sdbank.com.br Recebeu aporte? NI
Inicio: 2017
Recebeu aporte? NI THINKSEG
Seguros :
SIMI?LIIC www.thinkseg.com
Empréstimo Recebeu aporte? Sim :
www.simplic.com.br :
Recebeu aporte? N TOGARANTIDO
STARTMEUP Seguros SaUdg, Seguro de Vida
s TEToe wyvyv.togarantldo.com.br :
www.startmeup.com.br Inicio: 2016 , :
Recebeu aporte? Sim Recebeu aporte? Sim :
STONE TORO INVESTIMENTOS :
Pagamentos Investimentos :
www.stone.com.br www.toroinvestimentos.com.br :
Recebeu aporte? N3o Inicio: 2010 :
Recebeu aporte? Sim
SUMUP :
Pagamentos TRANSFEERA :

WWW.sumup.com.br

) Pagamentos, Gestdo Financeira
Recebeu aporte? Sim

www.transfeera.com

o NS
SUPERCAMBIO Recebeu aporte? Ndo
Cambio :
www.supercambio.com.br TRIGG 5 :
Inicio: 2017 Pagamentos, Cartdes

www.trigg.com.br

Recebeu aporte? Sim i
Recebeu aporte? Sim

NI: ndo informado :
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: TRIUNFEI VINDI :
: Pagamentos Cobranca, Meios de pagamento :
www.triunfei.com www.vindi.com.br
. Recebeu aporte? Sim Recebeu aporte? NI .

TRUSTHUB
Cartdo Digital, Empréstimos, Funding,

Antecipacdo

www.trusthub.com.br wuzu

Inicio: 2017 Criptomoedas, Funding
: Recebeu aporte? NI WWW.WUZU.i0 :
. Inicio: 2017
: Recebeu aporte? Sim :
: UNOBANK :
. Empréstimos .

www.unobank.com.br YOUSE

Recebeu aporte? NI Seguros
: WwWw.youse.com.br :
: USECASH Inicio: 2016 :
: Empréstimo Recebeu aporte? Sim .

www.usecash.com.br

Recebeu aporte? NI YUBB
: Investimentos :
: www.yubb.com.br .
: Inicio: 2014 :
: VAKINHA :

. Crowdfunding

Inicio: 2009

Recebeu aporte? NI ZPAY
: Criptomoedas, Pagamentos :
VAI SOBRAR WWW.Zpay.com.br
. Gestdo Financeira Inicio: 2018 .

www.vaisobrar.com.br Recebeu aporte? NI

Recebeu aporte? NI
: ; ZETRA :
: VERIOS Empréstimos, Gestdo financeira, Beneficios :
: Investimentos www.zetra.com.br :

www.verios.com.br Inicio: 2000

Inicio: 2015 Recebeu aporte? NI

Recebeu aporte? Sim



